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Die Zufriedenheit unserer Kunden steht fiir unser Unternehmen und vor allem fiir unser Vertriebsteam an
oberster Stelle. Durch unser kontinuierliches Wachstum brauchen wir Verstarkung, werden Sie Teil von uns.

IHRE AUFGABEN IHR PROFIL
» Erweiterung unseres bestehendes Kundenstammes » Abgeschlossenes betriebswirtschaftliches
» Betreuung unserer Neu- und Bestandskunden oder verwaltungswissenschaftliches Studium oder
» Generierung neuer Projekte und deren Begleitung eine kaufmannische Ausbildung
» Angebotserstellung und Bearbeitung der Auftrage » Vertriebserfahrung im Bereich ERP, Kommune oder
» Verhandlung und Vorbereitung von Vertragen offentliche Verwaltung
offentlicher Auftraggeber » Sie arbeiten in hdchstem MaRe eigenmotiviert und
» Lizenzliberlassung, Dienstleistungen, verfligen Uber eine zuverlassige, strukturierte
Softwarepflege Arbeitsweise, sowie ein
» Enge Zusammenarbeit mit Vertriebskollegen der unternehmerisches Denkvermdgen
Region » Reisebereitschaft
» Partnerbetreuung » Gute Deutsch- und Englischkenntnisse

» Organisation und Durchflihrung regionaler
MarketingmafRnahmen (Roadshows)
» Teilnahme an Messen

DER MENSCH IM MITTELPUNKT

Bei uns finden Sie ein hoch motiviertes, Uberdurchschnittlich qualifiziertes Team mit Spaf$ an der Arbeit, beste
Arbeitsbedingungen und einen eigenverantwortlichen Aufgabenbereich. Mit unserem Programm ,,Leben &
Leisten” bieten wir zahlreiche Benefits - von der Weiterbildung tber flexible Arbeitszeitmodelle wie
Homeoffice, Familienunterstltzung, freies Obst und Getranke, Altersvorsorge, umfangreiche Sport- und
Gesundheitsprogramme bis hin zu einem Mitarbeiteraktienprogramm.

JETZT BEWERBEN

Lassen Sie uns lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen tber unser Karriereportal zukommen.
Fragen zu dieser Stellenausschreibung beantworten wir Ihnen auch gerne vorab telefonisch.

lhre Ansprechpartnerin:
Frau Vanessa Clauf}
Telefon: +49 731 1551- 850
E-Mail: vclauss@infoma.de

Wir freuen uns auf lhre Bewerbung!
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